
Vendeur automobile freelance : comment se lancer
et réussir

Introduction
Le vendeur automobile freelance est un nouveau modèle qui permet de travailler de manière
indépendante tout en bénéficiant d’un réseau.

Ce modèle s’adapte parfaitement aux étudiants et aux personnes en reconversion.

Avantages du freelance

• Liberté d’organisation

• Potentiel de revenus évolutif

• Activité locale

Fonctionnement

• Réception de missions

• Contact avec les clients

• Gestion de la vente

• Commission

Compétences clés

• Relation client

• Organisation

• Négociation

Avec Propulsecar

• Accès à des missions

• Outils de diffusion

• Suivi et progression

Conclusion
Le freelance automobile est une opportunité moderne et flexible.

Découvrir www.propulsecar.com


